
Analisi relazionale

L'evoluzione 
DEL COMMERCIALISTA

PERCORSO
FORMATIVO
2019/2020

COMUNICAZIONE

Il corso affronta il tema della conoscenza dei tratti

caratteristici delle personalità presenti in ogni persona,

al fine di individuare gli stili di relazione più adeguati ai

diversi contesti.

Viene preso in esame il modello D.E.T.A., ideato da

W.M. Marston e utilizzato nelle organizzazioni per

 

     lo sviluppo dei collaboratori

     la selezione del personale

     il piano di sviluppo professionale

     il marketing relazionale

     le vendite

 

Le esercitazioni pratiche sono parte fondamentale del

corso.

Materia: B.3.8.  |   4 Crediti

19 febbraio 2020 
ore 9.00 - 13.00

QUANDO:

DOVE:
 IL CORSO SI TERRA' NELLA SEDE DELL’ORDINE

DEI DOTTORI COMMERCIALISTI E DEGLI ESPERTI

CONTABILI DI VERONA:

Via Santa Teresa, 2. 37135 Verona

Tel. 045.803.10.10

segreteria@odcec.verona.it

www.odcec.verona.it

ISCRIVITI

Costo: 130€ Tiziana Recchia

VECOMP spa | academy@vecomp.it  | www.vecomp.it | 045 8378311

SEGRETERIA ISCRIZIONI:

Docente di Cassiopea:
www.cassiopeaweb.com

https://www.vecomp.it/eventi/l-evoluzione-del-commercialista-corsi-di-formazione-con-odcec/analisi-relazionale
https://www.linkedin.com/in/tizianarecchia/
https://www.cassiopeaweb.com/
https://www.cassiopeaweb.com/

